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e Ing. Francis Salazar Pico M.B.A. ; MGs.

wWwWWw . strategopolis.net

ESPECIALISTA EN EL DISENO DE ESTRATEGIAS, INDICADORES DE GESTION, MONITOREO, BALANCED
SCORECARD, ESCENARIOS, ORGANIZACION, PROYECTOS, FINANZAS Y MERCADOTECNIA.

Linkedin http://www.linkedin.com/profile/view?id=141336211&trk=hb tab pro top

Objetivo |

Mantener continuamente un crecimiento Técnico y Humano de excelencia, entregando en forma permanente
resultados 6ptimos en todos los desafios profesionales que permitan el pleno desarrollo de mi capacidad y

aptitudes de gestion.
Resultados |

BE&d 1 Ingenieria, 2 Maestrias, 1 Especializacion, 5 E&d 412 Proyectos de Consultoria ejecutados.

Diplomados. E&d 21 equipos de alto rendimiento dirigidos.
EEd 19 afos de solida experiencia en Administracion, E&J 1 Metodologia integral de Gestion Estratégica

Consultoria, Proyectos, Docencia. desarrollada.
EEd  27135.000,00 USD en Proyectos Administrados. E&d 7 libros, 8 Compendios, 17 Papers, 4 Software, 15
E=d  99,3% de efectividad comprobada. Publicaciones Desarrolladas.
E&d  8.500 horas de Capacitacion / Formacion impartidas. EEd  Mando directo hasta de 600 personas.
EEd 85 Cursos de Posgrado Dictados. E&d 7 Solidas experiencias Gerenciales.
E=Sd 11 Universidades como catedratico, 4 como Asesor. E=d 101 Ejecutivos de alto desempefio formados.
EEd 34 Cursos recibidos bajo auspicio. &4 7 Becas Obtenidas (2 Internacionales, 5 Nacionales).
E&d  95% Promedio Evaluacion Docente EEd 1 Modelo de Gestion Gerencial desarrollado y adaptado.
=) 1 Metodologia innovadora Docente construida y comprobada. ESd 121 Modelos de evaluacion académica construidos.
E=d  Prensa: LIDERES, Revista GESTION, Radio Publica. E=d 33 Reconocimientos y premios por resultados o labores
E&d 744 Tesis de Grado (Pre y Posgrado) lideradas. destacadas.

Detalle

e Master en Administracion de Organizacion s especializacion Finanzas, ITESM.

e Magister en Administracion de Organizacién s especializacion Mercadotecnia, ESPE.

e Especialista en Planificacion Estratégica — Consorcio Latinoamericano de Capacitacion en Microfinanzas COLCAMI
— Universidad Anahuac del Sur — México.

e Diplomado Superior en Pedagogia, UNITA.

¢ Diplomado Superior en Gestién del Aprendizaje Universitario (ASP.), ESPE

e Ingeniero Comercial, Escuela Politécnica del Ejército

e  Consultor Organizacional — Management Advise & Consulting — Gerente General.

e Profesor Titular de la Céatedra de Estrategia en el Departamento de Ciencias Economicas, Administrativas y
Comerciales por 12 afios.

e Profesor Titular de Postgrado en el ambito de Estrategia (Planificacion Estratégica y Marketing Estratégico) en la
Escuela Politécnica del Ejército.

e Profesor Titular de Postgrado en el ambito de Estrategia (Balanced Scorecard) y Organizacién en el Instituto de Altos
Estudios Nacionales.

e Profesor Titular de Postgrado en la catedra de Gerencia Estratégica — Balanced Scorecard, Marketing, en la
Universidad Tecnolégica Equinoccial.

e Profesor Titular de Postgrado en la catedra de Planificacion Estratégica — Balanced Scorecard, , en la Universidad
Central del Ecuador.
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Profesor Titular de Postgrado en la catedra de Gerencia Estratégica — Balanced Scorecard, Universidad Técnica de
Ambato.

Profesor y Lider del Equipo de Consultoria — Equipo Sierra Escuela Superior Politécnica del Litoral — ESPOL.
Director de Tesis de Grado: Planes Estratégicos, Proyectos de Inversion y Estudios de mejoramiento a nivel de
pregrado en la E.S.P.E. Post Grado: E.S.P.E., LA.E.N., U.T.E.

Profesor de Estrategia Modalidad educacién a distancia (Departamento de Ciencias Humanas y Sociales ) de la
ESPE.

, Educacion continua, Centro de Transferencia Tecnolégica ESPE

Profesor Titular Estrategia Organizacion rial, Desarrollo Organizacional, Management y Administracion de
Organizacion s en la Facultad de Ciencias Econdmicas y Administrativas UDLA — Universidad de las Américas —
Lauréate Universities.

Docente Universitario (Educacion Continua ESPE, Academia de Guerra Fuerza Terrestre, Escuela de Inteligencia
Militar, Academia de Guerra Aérea, UNITA, Ex — UCL, Ex UCCE.).

Asesorias y Consultorias para: Banco Interamericano de Desarrollo, Cooperacién Técnica de Bélgica, Cooperacién
de Catalunya, Unién Europea, Banco Mundial, Plan Internacional Inc., YMCA — Ecuador, FEPP, Catholic Relief
Services, IICA, Fundacion CODESPA, Red Financiera Rural (Mercadotecnia, Planificacion Estratégica, Finanzas).
Proyectos ejecutados en el Sistema Cooperativo de Ahorro y Crédito del Ecuador (Cooprogreso, Coop. 15 de Abril,
Coop Mego, Coopchone entre otras 100 Coops aprox.), Ongs de Microfinanzas, Teleamazonas, Fuerza Terrestre
(Centro de Metrologia, SSFT, Brigadas entre otros), Sector Agroindustrial Floricola, Hotel Rio Amazonas, Almacenes
De Pratti, Industrias Ales C.A., ILS, Pescasur, Coopseguros, entre otros.

Director de Megaproyectos de Consultoria: SENAGUA, Gobierno Municipal Guaranda, Prodepine, CoopChone,
Coopseguros, Gobierno Autébnomo Descentralizado Municipal de Tulcan, Consejo de Gobierno de Régimen Especial
Galapagos, Gobierno Autbnomo Descentralizado Municipal de Rumifiahui, .

Consultor Asociado: Fundacion Prosperar, PATCO Cia Ltda., CONSULDESA, GA&R.

Capacitador e Instructor de Fedexpor, Cordialsa, Fundacion Ases, entre otras.

Moderador, Panelista varios foros y seminarios.

EVENTOS DE ACTUALIZACION.

ESTRATEGIA: 5 FUERZAS, SHARED VALUE, COMPETITIVIDAD Y ESTRATEGIA 2011 MICHAEL PORTER

Seminarium. Octubre 2011.
PENSAMIENTO CRITICO PARA LA TOMA DE DECISIONES 2010 PAUL SCHOEMAKER Seminarium. Agosto

2010.
PLANIFICACION ESTRATEGICA BASADA EN ESCENARIOS 2010 PAUL SCHOEMAKER Seminarium. Agosto

2010.
CONGRESO DE MARKETING Y VENTAS 2010 PHILIPH KOTLER Seminarium. Abril 2010.

MEDICIONES QUE LLEGAN A RESULTADOS - DR. ROBERT KAPLAN Seminarium. Octubre 2008.

CONGRESO DE MARKETING 2008 — PHILIPH KOTLER Seminarium. Marzo 2008.

CONGRESO MANAGEMENT SUMMIT 2006 - DR. DAVID P. NORTON Seminarium. Octubre 2006.

CONGRESO DE MARKETING Y VENTAS 2005 - AL RIES Seminarium. Septiembre 2005.

CONGRESO DE MANAGEMENT 2003 — BALANCED SCORECARD — DR. DAVID P. NORTON. Seminarium.
Octubre 2003.

Ex - Asesor de Planificacion y Gestion Estratégica, Procesos, Organizacién, de la Jefatura de Estado Mayor de la
Policia Nacional del Ecuador

Ex — Asesor Programa de Servicios Financieros Rurales Cooperacion Técnica de Belgica - FINANCOOP.

Ex - Subdirector Regional, IESS

Ex - Gerente de Mercadotecnia ELAMSA — Grupo UMCO.

Ex — Gerente Administrativo Continex Cia Ltda. Grupo Royal Flowers.

Ex — Jefe de Asistencia Técnica, CEDE - ISSFA

Ex - Consultor en capacitacion micro Organizacion rial, Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo
(P.N.U.D))
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